EIN 5-MINUTEN-CHECK FUR UNTERNEHMERINNEN
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| UCKL.

Finde in funf Minuten heraus, ob
du PREMIUM oder BILLIG wirkst.

STUDIO

e
BRENDEL DESIGN



DIE MEISTEN OPTIMIEREN IHR
DESIGN.
NICHT IHRE WAHRNEHMUNG.

Dein Auftritt sieht vielleicht gut aus. Aber er bringt dir nicht das, was er sollte.

Nicht die richtigen Kunden.
Nicht die Klarheit.
Nicht die Wirkung, die deinem Level

entspricht.

Das liegt fast nie daran, dass du etwas falsch gemacht hast. Es liegt daran,
dass dein Business gewachsen ist — und dein Auftritt nicht mitgewachsen
ist.

Auf der nachsten Seite machst du diesen Abstand sichtbar. Es dauert funf
Minuten und du brauchst nur zwei Zahlen.

SO GEHT'S

OT  Schick deine Website an drei Menschen, die dich beruflich nicht kennen.

02 Frag sie: Was glaubst du, was so etwas bei mir kostet?

(03 Trag ihre Schatzung und deinen echten Preis auf der ndchsten Seite ein.
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DIE UBUNG

WAS TRAUT MAN DIR ZU ?
UND WAS VERLANGST DU?

Welchen Preis wirde eine Fremde Was verlangst du tatsachlich?
deinem Auftritt zutrauen?

Die Differenz:

Diese Zahl ist der Preis deiner Wahrnehmungsliicke. Nicht einmalig — sondern bei
jeder einzelnen Anfrage.

Die Antwort ist selten schmeichelhaft. Aber sie ist die ehrlichste Zahl, die du dieses Jahr Uber dein Business
bekommest.
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WER DAS HIER GESCHRIEBEN HAT

LUISA BRENDEL

STUDIO B. - BRANDING & WEB
Ich gestalte Marken fiir Unternehmerinnen, deren

Auftritt dem eigenen Wachstum hinterherhinkt.

Seit 10 Jahren bin ich selbststandig. Heute arbeite ich vor
allem mit Frauen, die fachlich langst weiter sind als ihre
AuBenwirkung. Die meisten kommen nicht, weil ihnen ihr
Logo nicht gefallt, sondern weil sie merken, dass etwas
nicht mehr zusammenpasst.

10 8-10
JAHRE WOCHEN

selbststandig exklusive Betreuung pro Markenprozess

SO ARBEITE ICH:

Strategie vor Optik
Ich frage im Erstgesprach nicht nach Farben. Farben ergeben sich aus der Antwort, nicht umgekehrt.

Klarheit statt Geschmack
Wir entscheiden gemeinsam, wen du anziehen willst und wen nicht. Daraus wird gestaltet.

Ein Ergebnis, kein Entwurf
Am Ende hast du ein System, mit dem du selbst weiterarbeiten kannst. Kein Logo als Einzelsttck.

PROJEKTE (AUSWAHL)

Frau Paragraph - Kanzlei Loisach-Legal - Pfundig_Fitness - Lago di Bibi
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https://www.frau-paragraph.de/
https://www.loisach-legal.de/
https://www.pfundig-fitness.de/
https://www.lagodibibi.de/

DU KENNST JETZT DIE ZAHL.

Die Lucke zu sehen ist der erste Schritt. Der zweite ist zu verstehen, woher sie
kommt und welche Stellen deines Auftritts sie jeden Tag aufrechterhalten.

Genau dafur gibt es den Wahrnehmungs-Check: ein Workbook mit 14 Fragen,
das du in einer Stunde durcharbeitest. Am Ende hast du ein Blatt, das dir
schwarz auf weiB3 zeigt, wo dein Auftritt hinter deinem Business zurtckbleibt.

DER WAHRNEHMUNGS-CHECK

22 Seiten - 14 Fragen - eine Stunde (29€ Netto)

Link: Hier bekommst du ihn >

Was wiirde sich verandern, wenn du bei jedem Link, den du verschickst, stolz warst?

www.studiob-brendel.de


https://copecart.com/products/c726c9fb/checkout
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